al vez no conozcas a Inquiba, pero seguro que has
usado alguno de los productos de este gigante espafiol
especializado en la fabricacién de productos de lim-
pieza, detergencia, capsulas e higiene personal con
mas de 50 afios de experiencia en el sector. La com-
paiiia estd especializada en fabricar estos productos para las fir-
mas lideres de la distribucién espafiola con unos nimeros que dan
vértigo: 128 millones de euros facturados en 2020, mas de 350
empleados y més de 300.000 toneladas de capacidad instalada.

¢La clave del éxito? La suma de in-

novacion y calidad poniendo siempre
afos de

al cliente en el centro... y ahora tam-
bién una gestién de sus procesos em-
experiencia
en el sector

presariales  totalmente digitaliza-
da, estructurada e integrada gracias
a SAP S/4HANA y SothisMoveS4/Go.
Hablamos de esta apuesta por SAP
con Eduardo Partido, director de ope-
raciones de Inquiba.

HACE YA ANOS QUE SOIS USUARIOS DE SAP, (POR QUE OS HA-
BEIS DECIDIDO AHORA A DAR EL SALTO A SAP S/4HANA?

Si, en 2018 implantamos SAP R/3 en varias areas dentro de nues-
tra organizaciéon y desde hace algunos meses habia convivido
con soluciones concretas de S/4HANA, asi que podemos decir
que ha sido una evolucién natural.

UNA EVOLUCION QUE NECESITABA RESPONDER AL MOMENTO
DE CRECIMIENTO QUE ESTAS VIVIENDO...

Si, en Inquiba vivimos un momento de expan-
sibn muy importante y para mantener esta
senda con garantias crefamos que era funda-
mental unificar todos nuestros procesos em-
presariales para ser mas eficientes y agiles.
SothisMoveS4/Go, el vertical de Sothis para
la transicion a S/4HANA, fue la solucién que nos
ofrecia mas garantias para contar con un sistema
mas robusto e innovador, facilmente extrapola-
ble a otras areas y capaz de crecer con nosotros.
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La clave del
éxito? La suma
de innovaciony
calidad poniendo
siempre al cliente
en el centro...

Robustez y agilidad
para seguir creciendo,
las claves del salto a
S/4HANA de Inquiba

La compania, responsable de la
fabricacion de productos de limpieza

e higiene para las marcas lideres

de la distribucion en Espana, ha confiado
en Sothis y en SAP para evolucionar

sus sistemas

¢(CUALES ERAN LAS PRINCIPALES NECESIDADES QUE NECESITA-
BAIS ATENDER?

Contar con un sistema hibrido limita la coherencia en determi-
nados procesos. Por eso querfamos actualizar y unificar la ges-
tién de las diferentes areas de la compaiiia e integrar los procesos
en una misma plataforma para ser mas eficientes. Teniamos claro
que queriamos hacerlo con la mejor tecnologia y que esto ademas
nos sirviese da base para garantizar el crecimiento del negocio
desde el punto de vista TL.

AUSAPE



CASO DE EXITO

Hemos logrado mejorar el
control y la organizacion de
los procesos gracias a un
sistema estructurado que
nos aporta esa velocidad

y esa eficiencia que

son imprescindibles en
cualquier negocio de éxito

UNA VEZ TERMINADO EL PROCESO DE IMPLANTACION... ;LO HA-
BEIS CONSEGUIDO?

Estamos convencidos de que tomamos la decision correcta. Gra-
cias a SothisMoveS4/Go hemos conseguido unificar la gestién
de las distintas areas de la comparfiia en un mismo sistema y eso
nos permite ser mucho més agiles y eficientes para conseguir sa-
tisfacer a todos nuestros clientes.

YENDO A LA PRACTICA, (EN QUE SE TRADUGE EL CAMBIO?
Ahora podemos gestionar toda la informacién de nuestra compa-
nia en tiempo real al mismo que tiempo que reducimos los tiem-
pos destinados a tareas como la introduccién manual de datos,
el desglose de los indicadores operativos, mejoramos el control y el
analisis de los datos, etc. Asi que podemos decir que hemos logra-
do mejorar el control y la organizaciéon de los procesos gracias a un
sistema estructurado que nos aporta esa velocidad y esa eficiencia
que son imprescindibles en cualquier negocio de éxito.

¢POR QUE HABEIS DADO ESTE SALTO CON SOTHIS?
La robustez como decia era clave
- para nosotros y vimos que Sothis
tenfa una gran experiencia
en compaiiias como la nues-
tra, ademas de un gran equipo
que nos permitié llevar a buen
puerto el proyecto. Su trayectoria
en el sector quimico y que sean
Gold Partner de SAP en Espafia
fueron importantes, pero la cer-
cania y el conocimiento de las
necesidades concretas de una
compania como la nuestra fue-
ron esenciales.

¢COMO HA SIDO EL PROCE-
SO DE COLABORACION GON EL
PARTNER?

Desde el principio empezamos
a trabajar como un unico equi-
po comprometido con el mis-
mo objetivo: sentar las bases
para que Inquiba pueda afrontar
su futuro con los mejores mim-
bres, y eso en nuestro caso pa-
sar por una disponibilidad total
y 100% en tiempo real de la in-
formacién y los procesos de toda
la compaiiia. m

AUSAPE

El trabajo ha sido muy fluido y
casi ni nos hemos enterado del
salto: trabajamos testeando
previamente todos los
entornos clave de la migracion
para que esta fuese lo mas
limpia posible y hoy podemos
decir que lo logramos.
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