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SAP y que ha sido posible gracias a la confian-
za de los clientes y a apostar por una trayectoria 
de acompañamiento a largo plazo e involucrar-
nos activamente en todos los proyectos y clientes. 
Así como a un estupendo equipo humano que ha 
ido creciendo a la vez que la empresa.

Aquellos que hayáis pasado por nuestro stand 
en el fórum, o por la ponencia de nuestro caso 
de éxito en Mercedes-Benz España, nos habréis 
conocido un poco más. Al resto, animaros a con-
tactar con nosotros para descubrir una empresa 
joven, dinámica, especialista en SAP, involucra-

da con todo lo que hacemos y que 
ha apostado por la formación y el co-
nocimiento de sus consultores; como 
así lo demuestra la categoría de SAP 
Gold Partner en Servicios de implan-

tación y consultoría.
En nuestro portfolio de productos y servicios, 

podemos destacar por un lado los productos pro-
pios y por otro los servicios centrados en la con-
versión a S/4HANA que hemos agrupado en lo 
que llamamos víaS/4HANA.

Dentro de nuestros productos propios subra-
yar las soluciones propias de SII, TicketBai y Ba-
tuz que permiten cumplir con los requerimientos legales basándonos 
en el estándar eDocument Cockpit y utilizando el mismo monitor 
para las tres soluciones; el conector con Telegram para recibir notifi-
caciones a través de un bot preparado para responder y realizar tareas 
en los entornos SAP, soluciones de clonado y anonimización de em-
pleados, aplicación de control horario y registro de la jornada, solu-
ción de carga directa de inventarios (con la que agilizar los procesos 
de inventario de final de año) y un notificador financiero que facilita 
al usuario final el registro de facturas mediante un módulo parame-
trizable con las peculiaridades de cada cliente o proveedor.

Adicionalmente a través de sendas colaboraciones con las em-
presas ValidatedID e IntelliDocX ponemos a disposición de nuestros 
clientes dos potentes soluciones de firma electrónica integrada en los 

Una vez terminado el FORUM 2021 en Bilbao, en una 
convocatoria marcada por el COVID y las ganas 
de volver a encontrarnos de forma presencial con 
clientes y amigos, toca recapitular y hacer un pun-
to de situación. Oreka IT, tras una trayectoria de 12 

años como consultora especialista en tecnología SAP, se ha invo-
lucrado en el evento como patrocinador Oro como consecuencia 
natural de haber incrementado su participación en el resto de las 
actividades de la asociación. Hay que destacar la continua presen-
cia en la agenda de la AUSAPE con webinars y la participación en 
los diferentes grupos de trabajo, en especial los de la zona norte ya 
que es nuestro ámbito natural de actuación. 

Durante estos años de andadura hemos visto como nuestra em-
presa ha pasado de comenzar con los socios fundadores a contar 
ya con más de 80 empleados distribuidos en nuestras tres oficinas: 
Vitoria-Gasteiz, Pamplona y Bilbao. Un camino que nos ha llevado 
de una primera especialización muy marcada en Recursos Humanos 
a poder dar soluciones integrales dentro del ámbito de la tecnología 
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Cloud y en concreto 
con sus conexiones 
nativas con SAP Suc-
cess Factors, SAP Sales 
Cloud por ejemplo.

Y no nos estamos 
olvidando de todas 

las necesidades con los entornos Cloud, soluciones de arquitectura 
híbrida donde nuestro equipo de sistemas tiene experiencia y que 
nos están permitiendo desarrollar aplicaciones a medida dentro 
del entorno BTP, habiendo ya desarrollado las primeras soluciones 
iRPA para automatizar procesos de Recursos Humanos.

¿Y a partir de ahora qué? Pues toca levantar la vista y mirar al fu-
turo, empezar un nuevo proceso de reflexión en el plan estratégico 
para los próximos tres años y continuar con las mismas ganas y buen 
hacer que nos ha llevado a llegar en estos 12 años al sitio donde ac-
tualmente nos encontramos. ■ 

procesos SAP y conexión entre Sharepoint y SAP para compartir do-
cumentación entre ambos entornos.

La firma electrónica ha dado un paso adelante en estos últimos 
meses y nuestro producto permite una integración de dichas nece-
sidades de firma en procesos SAP de forma sencilla para el usuario 
final, si no has participado en alguno de nuestros últimos webinars 
al respecto contacta directamente para solicitarnos una demostra-
ción personalizada.

Hay que destacar también las áreas de Customer Experience enfo-
cada en SAP Customer Cloud (donde hemos desarrollado una aplica-
ción, que habréis visto en funcionamiento durante el Forum, que in-
corpora los datos de contacto a Sales Cloud a través de una simple 
foto a la tarjeta) y el área para PYMES, donde SAP Business One es 
nuestro producto central dentro de una oferta de servicios completos 
a través de la marca ETEeKIN by Oreka IT.

En la parte de víaS/4HANA hemos recogido el conjunto de ser-
vicios y pasos a realizar para llegar a convertir los sistemas actuales 
y con el que os acompañamos a lo largo del camino hacia el nuevo 
producto.

En Analytics continuamos con nuestras soluciones de cuadro 
de mando y aplicaciones para la toma de decisiones basadas en tec-
nología on-premise como son SAP Business Objects y SAP Lumira 
Designer junto con toda la potencia del Cloud con SAP Analytics 
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Un nuevo proceso de 
reflexión en el plan 
estratégico para los 
próximos tres años

Impulsando proyectos, 
mejorando la eficiencia, 
reduciendo los costes, 
asegurando la calidad y 
acompañando al negocio


